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Important : ce livre numérique, comme toute ceuvre de I'esprit, fait I'objet de droits
d'auteur. Son contenu a été déposé chez un huissier d'une part et dans un coffre-fort
numérique d'autre part. L'antériorité du texte pourra étre démontrée officiellement en
cas de litige. A ce titre, sauf autorisation écrite et signée de I'auteur, vous ne pouvez

copier, diffuser, vendre ou donner tout ou partie de cet ouvrage.

Décharge de responsabilité. Le contenu de ce document a pour unique vocation de
vous informer. Toutes les informations contenues dans ce rapport ont été
soigneusement vérifiées a l'issue de leur rédaction, mais sans aucune garantie
d'exactitude, d'exhaustivité, de précision. Le lecteur (la lectrice) reconnait et comprend

que l'auteur ne s'engage aucunement en matiere de conseil l1égal, financier,

professionnel ou autre. Il ne fait notamment aucune promesse en matiére de gains

financiers ou autres. En lisant ce document, le lecteur (la lectrice) accepte sans réserve
et définitivement le fait qu'en aucunes circonstances |'auteur et/ou le vendeur ne
pourra (ne pourront) étre tenu(s) responsables(s) des pertes, dommages, directs et
indirects, qui résulteraient de I'utilisation de I'information contenue dans ce document,

incluant et ne se limitant pas aux erreurs, oublis et imprécisions.
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Mettez des photos dans vos témoignages

Pour conclure




