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I r dnt o uction
  r  r   r     r  d  d r r d   r  De nos jou s, g âce à Inte net, il n'est pas t ès ifficile ’ent e ans le ma keting

d       r        'affiliation. C’est beaucoup plus facile que lo squ’il n’y avait que le téléphone ou
 r   d   d   r r r  r  les aut es moyens e communications e l’époque pou s’info me ne se ait-ce
 d  d r r   r   r r  rque es e niè es nouvelles conce nant le p og amme comme cial.

    d  d   r       Donc, avec la technologie isponible e nos jou s et en supposant que l'affilié
r  d       rr  r r  r  d  rt availle e chez lui, voilà à quoi pou ait essemble une jou née e t avail...

    r   d r  r  rd r  d   r Dès le matin et ap ès le petit- éjeune , vot e o inateu est éjà allumé pou
r r  d r r   d  r  r  d        vé ifie les e niè es évolutions e vot e éseau ’affiliation. Il se peut qu’il y ait

d     r  r   d    r  r  d   e nouvelles mises à jou à fai e et es statistiques à consulte à p opos e la
r  d  r dcomme cialisation u p o uit.
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