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Début 2018, je décide de lancer mon premier business en ligne, qui portera le nom de « Tradeweek », un site internet où je partage ma passion pour le sport ainsi que des pronostics sportifs. Ce projet avait pour but de faire profiter à tous de mes pronostics et ne plus être le seul à encaisser ! Quelques mois se sont écoulés et plus d’une dizaine de milliers de personnes me suivaient chaque jour pour recevoir mes analyses sportives… La stratégie était simple mais efficace, encaisser sur le long terme et diminuer tous les risques inutiles !

Aujourd’hui, mes activités principales sont :

•Les pronostics sportifs

•L'e-commerce

•La vente de formation en ligne

•Le coaching,

•Les articles de motivations

•La bourse

 

« Nous ne sommes jamais trop jeunes pour créer un empire et jamais trop vieux pour poursuivre nos rêves. »

 

À votre succès,

Guillaume BANG

 

 

INSTAGRAM : @guillaumebang.co

@themotivation.fr

SNAPCHAT : @tradeweek

 

 

A propos de cet e-book

 

Devenir riche n’a jamais été autant évident !

Vous vous êtes certainement déjà retrouvé au travail, ou chez vous à vous dire que vous aimeriez bien créer un business et monter votre propre affaire, malheureusement, ce n’est pas tout de le vouloir, il faut également avoir les idées !

J’ai crée cet e-book dans un seul et unique but, vous permettre de sélectionner l’idée qui vous plait le plus, ou de vous en inspirer, puis de concrétiser votre rêve. Plus besoin de chercher pendant des heures l’inspiration, plus besoin de chercher des idées sur Internet pendant des jours et des jours. Vous avez en main un regroupement de nombreuses les idées, qui pourraient bien vous permettre d’atteindre l’indépendance financière.

 

L’indépendance financière pour tous les budgets !

Cet e-book n’est pas simplement un regroupement d’idées, mais bel et bien de business qui ont été réalisés, soit en France, soit à l’étranger. Que vous ayez la possibilité d’investir beaucoup d’argent, ou que vous ayez des moyens très limités, vous allez retrouver des business qui s’adaptent à toutes les bourses.

Vous aurez même la possibilité de devenir indépendant sans investir un seul euro. Tout a été pensé pour que vous puissiez, à la fin de la lecture de cet e-book, vous lancer dans l’entrepreneuriat.

 

50 idées de business pour s’enrichir

Que votre idée concerne les business physiques, en ligne, a abonnement, lié à vos talents, à la création, visant les professionnels ou les particuliers, vous trouverez sans aucun doute votre bonheur parmi les nombreuses idées qui vous sont proposées.

Afin de vous accompagner et de vous aider à aller plus loin, chacune des idées présentée dans cet e-book est accompagnée d’informations complémentaires, d’explications, du fonctionnement du business ainsi que des avantages et inconvénients.
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Thème 1 : Les business en ligne

 

Idée n° 1 : L’écriture d'un e-book

 

 

Voici une technique pour écrire un e-book en moins de 1 semaine :

 

1. Ne pas se soucier de la mise en forme

 

•Faites beaucoup de contenu (en moyenne 3000 mots par heure)

•Écrivez sans penser, dites les choses les plus importantes.

•Ne faites pas attention à la tournure des phrases, aux fautes d’orthographes…

•Réalisez un maximum de contenu en très peu de temps.

•Écrirez ce qui vous passe par la tête.

 

2. Ne jamais revenir en arrière

 

•Ne vous remettez pas en question lors de l’écriture.

•Produisez en quantité.

•Ouvrez votre imagination.

•Cherchez les idées les plus pertinentes.

 

3. Se fixer une date limite pour la fin du e-book (Dead Line)

 

•Ne passez pas trop de temps sur votre livre.

•Notez toutes les idées que vous avez avant de commencer.

•N’écoutez jamais ce que pensent les autres, faites ce qui vous intéresse et vous plaît.

•Revenez plus tard sur les idées que vous avez noté.

•Foncez dès que vous avez de l’imagination.

 

4. Ne stopper pas votre activité

 

•Ne vous arrêtez pas d’écrire si vous avez des idées.

•Produisez autant que possible si vous avez des idées et de l’imagination.

•Choisissez une période de la journée ou vous êtes efficace pour écrire (le matin, le midi, le soir, la nuit…)

•Le contenu est le plus important dans un e-book ! La forme importe peu.

•Sortez donc beaucoup de contenu brut, la mise en forme est superficielle.

 

5. Faire beaucoup de contenu

 

•Sélectionnez des articles (presses, internet…) et notez les idées que vous voulez rajouter dans votre e-book.

•Le mieux est de noter beaucoup d’idées au départ (50 -100 idées ou plus selon la taille du e-book)

•Ajoutez-y plein de petits conseils ou détaillez un ou deux conseils précis.

 

6. Écrire toujours la 1ère ligne ou la 1ère phrase du chapitre suivant

 

•C’est une technique provenant de l'imagination inconsciente.

•L’objectif est de faire réfléchir votre cerveau, de manière inconsciente, au chapitre suivant.

•Cette technique permet également de trouver de nouvelles idées.

•Ne vous forcez pas à travailler si vous n’êtes pas productif dans votre écriture.

 

7. Changer régulièrement de position de travail

 

•Trouvez la position de travail qui vous correspond le mieux (Debout, assis…).

•Travaillez dans des endroits différents régulièrement.

•Recherchez des endroits inspirants et motivants.

•Cherchez un local commercial ou un endroit avec une vraie pièce de travail pour être plus productif.

•Créez des lieux propices à la création de contenu.

 

8. Vos brouillons sont fait pour être jetés

 

•Mettez à la poubelle vos brouillons une fois utilisés car il ne faut pas mélanger le contenu et la mise en forme du livre.

•Débloquez toutes vos barrières psychologiques et développez au maximum votre livre.

 

9. La relecture de l’e-book et les fautes d’orthographes

 

•Ne déléguez pas la création de l’e-book mais uniquement la relecture si besoin.

•En suivant ces étapes, vous aurez une capacité à créer beaucoup de contenu en peu de temps.

•Vous serez largement au-dessus de la moyenne en terme de productivité.

•Restez focus sur votre objectif.

 

 

Ne pas oublier :

 

•Les pages de garde (première et dernière de couverture)

•Le sommaire

•La table des matières

•Des images, graphiques, questions…

 

 

Conclusion :

 

•Soyez productif en réalisant beaucoup de contenu en peu de temps.

•Ne vous souciez de la mise en forme lors de l’écriture, faites cela à la fin.

•Commencez par un brouillon et développez de nombreuses idées dessus.

•Le e-book doit porter sur un thème que vous connaissez bien.

•Ne parlez pas d’un sujet que vous ne maîtrisez pas, car vous devez apporter de la valeur aux lecteurs.

•Changez régulièrement d’endroit, de position et faites des pauses pour être le plus productif possible.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Idée n° 2 : La vente de e-book

 

 

La création et la vente de e-book sont une excellente option pour ceux qui souhaitent créer un business digital rentable de manière facile et rapide. L’e-book ou « livre digital », est un outil d'apprentissage très populaire et très recherché par les utilisateurs sur Internet. L’objectif est de transmettre une connaissance que vous avez à un grand nombre de personne afin de les aider à résoudre un besoin profond.

 

Le marché des livres est en pleine expansion depuis quelques années et notamment les livres numériques (e-book). C’est une des sources de revenus les plus passives qui existent ! 2,7 milliards d’euros de livres sont achetés chaque année en France seulement, dont 7% sont des e-books, soit 190 millions d’euros. Revenons 10 ans en arrière…Les e-books n’existaient pas ! C’est une progression énorme qui continue de croître d’année en année.

 

Comment ça marche ?

 

Pour vendre votre livre sur plusieurs années, il faut trouver un sujet intemporel ! Évitez les sujets comme : la mode, les nouvelles technologies... par exemple car l’année prochaine vos sujets risquent d’être déjà dépassés, mais privilégiez plutôt des sujets comme : la motivation, la santé, la forme physique… Car ce sont des sujets intemporels, on ne va pas vous dire du jour au lendemain « Ah non finalement les légumes ce n’est pas bon pour votre santé… »

 

Certes, il faut du temps pour créer du contenu mais si vous êtes productif et que vous arrivez à réaliser de petits e-books intéressants dans différents domaines, vous allez pouvoir vous créer un véritable complément de revenus chaque mois.

Mettre en vente un e-book sur Internet n’est finalement pas ce qu’il y a de plus complexe.

Il y a deux moyens :

1. Sur votre propre plate-forme de vente (généralement votre site internet, blog, réseaux sociaux...)

2. Sur des plates-formes professionnelles telles que les grands noms Amazon « Kindle » ou « iBookStore » d’Apple par exemple.

 

 

Voici quelques techniques efficaces pour mieux vendre vos livres sur Internet :

 

 

1 – Créer un site internet ou un blog pour vendre votre e-book

L’intérêt d’un site internet ou d’un blog est très simple. Il permet de vous positionner sur votre secteur de prédilection, et plus exactement, il vous permet d’être référencé sur les moteurs de recherches. L’objectif est de faire découvrir vos produits à un grand nombre de personnes afin d’attirer de potentiels clients comme un vendeur qui ouvrirait une vitrine qui donne sur la rue. Ensuite, il vous suffira de mettre en avant votre e-book, en mettant une page de vente, un sommaire, une vidéo explicative, quelques pages offertes… afin d’attirer un maximum de monde à acheter vos produits.

 

2 – Mieux vendre son e-book en développant une communauté autour de soi

L’idée numéro 2 est de créer une communauté autour d’un thème dont vous êtes l’expert ! Créez une communauté autour de votre livre, d’un sujet qui vous plaît ou carrément autour de vous-même, pourquoi pas ! L’essentiel est de fédérer un maximum de monde autour de vous, des gens qui font le plus possible partie de la cible que vous visez pour votre e-book. Le but de cette communauté est de pouvoir vous adresser facilement à eux, leur répondre en direct, créer un lien de confiance… Et pour cela, en plus de votre site internet, vos outils principaux seront les réseaux sociaux.

Quels réseaux sociaux utiliser ? À vous de choisir, car vous ne pourrez pas tous les utiliser, et ce serait une perte de temps. Mieux vaut gérer parfaitement deux réseaux sociaux plutôt que d’essayer d’en gérer dix de façon médiocre !

 

•Vous êtes à l’aise face à la caméra, créez une chaîne YouTube et pensez à toujours mettre un lien vers la page de vente de votre e-book sur vos vidéos.

•Si vous savez bien utiliser Facebook, vous pouvez créer une page professionnelle et la gérer de façon publique pour créer une communauté de confiance autour de vous.

•Si vous avez un peu plus de temps, essayez Twitter qui permet de rebondir aisément sur l’actualité, et qui est très utile pour créer une communauté autour d’un thème précis.

•Enfin, Instagram pourrait aussi être un très bon moyen de développer une communauté si le thème de vos e-books est très visuel (par exemple : mode, voyage, motivation, sport…).

Pour optimiser les ventes de vos e-books, le plus important sera de mettre un lien qui pointe vers votre page de vente à chaque fois que vous parlerez de votre e-book. Sur tous vos profils de réseaux sociaux, nous devons tomber facilement sur ce lien.

 

3 – Ajuster le prix des e-books et faire des promotions

Votre e-book est un produit comme un autre et son prix se doit d’être correctement ajusté car il est l’un des leviers marketing numéro un !

Regardez dans un premier temps la concurrence, c’est l’un des facteurs les plus importants. Par exemple, si votre sujet est beaucoup demandé mais peu traité, un prix plus élevé est acceptable. Mais si, au contraire, le sujet est beaucoup demandé mais beaucoup traité déjà, vous devrez peut-être vous démarquer avec un prix plus accessible. Il est important de réfléchir au prix de votre livre, et de garder à l’esprit qu’un prix trop fort pourrait faire fuir les acheteurs et à l’inverse qu’un prix trop bas pourrait être synonyme de qualité médiocre.

Dans un second temps, si vous vendez vous-même votre livre, n’hésitez pas à faire comme les grands distributeurs : des promotions ! Promotion de lancement, promotion pour les fêtes ou autres événements spéciaux… N’hésitez pas à casser ponctuellement les prix pour créer un buzz autour de votre e-book et en faire parler.

En revanche, si votre livre est mis en vente sur de grandes plates-formes (en ligne ou physique), alors il faudra vous adapter à leurs règles de prix et de promotions souvent plus drastiques. D’autant plus que selon les options et le prix, comme sur « Amazon » par exemple, vous ne touchez pas le même pourcentage. Donc à vous de vous asseoir confortablement et de prendre le temps de calculer tout ça.

 

4 – Valoriser votre e-book avec les bons commentaires

Qui dit commentaires positifs sur votre e-book, dit confiance. Et qui dit confiance, dit vente de votre e-book !

Alors pour lancer les ventes de votre livre sur Internet, allez à la pêche aux bons commentaires. Que ce soit des proches ou des clients déjà conquis, demandez à ce qu’ils écrivent un commentaire positif sur la plate-forme d’achat (et/ou qu’ils vous autorisent à mettre leurs bons commentaires sur votre page de vente).

Par contre, faites attention qu’ils n’exagèrent pas et qu’ils étoffent leurs commentaires. Des commentaires comme : « Génial, c’est indispensable ! », « Meilleur livre que je n’ai jamais lu » ou des « C’est le nouveau Guillaume MUSSO » sont peu utiles et sentent le commentaire peu objectif. Les commentaires les plus intéressants sont ceux qui complètent vos pensées à propos du sujet du livre et qui parlent des résultats obtenus grâce à la lecture de votre e-book.

 

5 – Parler de son e-book à la presse et aux autres influenceurs

Si vous avez écrit un ouvrage dans un domaine précis ou quelque chose qui pourrait intéresser la presse, émettez un communiqué de presse et envoyez-le aux rédactions. Le taux de retour est généralement faible si vous n’avez pas un minimum de notoriété, mais on peut avoir de bonnes surprises.

De plus, vous avez également la possibilité de contacter d’autres blogueurs, dans votre domaine ou dans des domaines connexes. Si certains d’entre eux parlent de votre e-book sur leurs blogs, ça aidera fortement la vente de votre livre, et cela vous fera une publicité non négligeable auprès de leurs réseaux (qui peuvent être relativement différents du vôtre).

 

6 – Offrir un extrait d’e-book pour mieux le vendre

Sur certaines plateformes de vente telles que celles d’Amazon ou Apple, proposer un extrait de votre livre est une obligation pour être mis en vente. Alors dites-vous que si les grands le font, vous vous devez peut-être de le faire aussi, si vous vendez votre e-book sur votre propre plateforme.

Ainsi, choisissez un extrait pertinent de votre e-book et proposez-le gratuitement, en échange d'une adresse e-mail par exemple, ce qui vous permet éventuellement de relancer le lecteur s’il n’a pas franchi le cap quelques jours après ou même de le renvoyer vers d’autres produits que vous vendez !

 

7 – Faire une conférence autour de son e-book ou une lecture publique

Si votre e-book comporte des notions techniques, autour du thème sur lequel vous vous positionnez comme expert, alors n’hésitez pas à organiser des conférences gratuites. Elles peuvent se faire « en vrai » mais peuvent aussi très bien se faire virtuellement, pour attirer encore plus de monde.

Le but de ces conférences ?

•Montrer encore et toujours votre expertise.

•Expliquer clairement les avantages et points bénéfiques de votre livre

•Et bien évidement, vendre votre e-book à la suite de la conférence.

Certains influenceurs font également des web-conférences dans différents domaines pour donner des conseils gratuitement puis détailler une de leurs offres, que ce soit un e-book, une formation vidéo ou autres activités lucratives. C’est le cas des regroupements IML ( I Markets Live ) par exemple, qui sont composés de conférenciers qui proposent leurs services à la suite de présentations gratuites de leurs activités dans diverses domaines tels que la bourse, le développement personnel…

Si votre e-book est un roman, alors n’hésitez pas à mettre en place à votre échelle ce que font les grands romanciers : des lectures publiques pour vous faire connaître. Soyez présent dans beaucoup de bibliothèques, de cafés littéraires, de petites libraires ou autres magasins qui se feront un plaisir de vous recevoir.

 

8 – Proposer de vendre votre e-book grâce à l’affiliation

L’objectif de la vente de produits grâce à l’affiliation est très simple. Il consiste à proposer une rémunération à chaque internaute qui sera à l’origine de la vente d’un de vos livres. Cette rémunération dépend du prix de votre livre et du pourcentage que vous accordez à chaque affilié.

Par exemple, vous pouvez proposer votre livre sur des sites tels que 1TPE.com ou Clickbank.com qui vous donnent la possibilité de trouver des affiliés et ainsi, de les laisser multiplier les ventes de votre livre en échange d’une commission.

Certes, cette technique vous fait gagner moins d’argent par vente de livre, mais vous démultipliez votre potentiel de gain car vous touchez beaucoup plus de public, donc la possibilité de se faire connaître très rapidement également.

 

9 – Faire de la publicité ciblée pour mieux vendre son e-book

Afin d’améliorer drastiquement les ventes de votre livre sur Internet, la publicité ciblée est un outil facile à mettre en place et très efficace.

Aujourd’hui il est possible de faire de la publicité ciblée via les moteurs de recherches comme Google, avec « Google Adwords » ou encore via les réseaux sociaux tels que Facebook et Instagram.

La publicité ciblée consiste à choisir le segment de personne que vous voulez toucher qui correspond le plus à votre produit. La publicité est donc mise en place selon différents critères tels que : le sexe de la personne, l’âge, le champ d'action géographique, la catégorie socio-professionnelle, les passions...

 

Avantages :

 

•La vente de e-book est l’un des business les plus rentables qui existent

•Travail à fournir une seule fois et gain sur le long terme

•C’est un marché en pleine expansion

•Possibilité de progression énorme

•Nombreux points de vente (physiques &;#38; en ligne)

•Beaucoup de visibilité

 

Inconvénients :

 

•Long travail d’écriture et de recherches en amont

•Risque de perte de temps si le e-book n’est pas un succès

•Prix de vente peu élevés

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Idée n° 3 : La vente de formations vidéo

 

 

Bien évidemment, avant de vendre vos formations vidéo il faut :

 

•Réaliser du contenu (vous filmer, parler d’un sujet précis…).

•Enregistrer toutes les vidéos (dans un fichier…).

•Faire des montages si nécessaire.

•Mettre un ordre de lecture dans vos vidéos (étape 1, 2, 3…).

 

 

Les étapes pour vendre vos formations vidéo :

 

Étape n° 1 : Attirer des visiteurs

•Utilisez les réseaux sociaux (Instagram, Facebook, YouTube…).

•Créez un site internet.

•Soyez référencé sur les moteurs de recherche pour avoir plus de visibilité.

 

Étape n° 2 : Récupérer des adresses e-mail en échange d’une petite formation gratuite

•Proposez d’offrir des petites formations, ou autres services afin de récupérer des adresses e-mail.

•Technique pour se faire une véritable base de données.

•Permet de prévenir l’ensemble des personnes directement par mail à chaque fois que vous mettez en vente une nouvelle formation.

 

Étape n° 3 : Soyez visible et donnez envie !

•Plus vous aurez de visiteur sur votre site, plus vous aurez de chance de vendre vos formations.

•Faites de la publicité pour vendre vos formations.

•Faites un site internet moderne, professionnel et mettez en avant vos produits.

 

 

4 critères pour trouver un bon marché :

 

Critère n° 1 : Que le marché soit intemporel

•Privilégiez les marchés qui durent sur le long terme.

•Exemple : l’indépendance financière, la motivation, la santé, le sport...

•Évitez les marchés qui sont constamment en train de changer.

•Exemple : La mode, les nouvelles technologies…

 

Critère n° 2 : Que le marché soit existant

•Choisissez un marché existant où il y a déjà de la concurrence.

•Innover peut-être un risque.

•Il vaut mieux avoir une petite part d’un gros marché que d’être leader d’un marché qui n’existe pas !

 

Critère n° 3 : Ciblez votre clientèle

•Ciblez le type de client que vous souhaitez toucher.

•Pour des formations chères, privilégiez les personnes plus âgées ou les personnes qui entrent dans la vie active.

•Pour des formations moins chères, privilégiez les jeunes ou les étudiants.

•Votre formation doit être adaptée à un type de personne ou une catégorie sociale.

Critère n° 4 : Le besoin doit être profond

•Il faut résoudre un besoin profond pour les personnes qui achètent vos formations.

•Mettez en avant des besoins fondamentaux pour toucher le plus de monde possible.

•Exemple : Comment gagner plus d’argent, Comment se sentir bien dans son corps, comment apprendre une langue rapidement...

 

 

Conclusion :

 

•Le sujet doit absolument être intemporel, sinon le phénomène risque de passer trop vite.

•Cibler des personnes qui ont de l’argent.

•Résoudre un besoin profond.

•Préparer un business plan avant de commencer, c’est très important !

•Mettre en place une stratégie, sur le court terme et long terme.

•Créer des effets de levier pour être plus productif.

 

Aujourd’hui, 80% des marchés sont constitués de débutant donc si vous en connaissez un peu plus et que vous vous formez, vous en connaissez déjà plus que la plupart des gens.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Idée n° 4 : La bourse

 

Vous cherchez un business lucratif, mais n’avez pas idée du secteur qui rapporte le plus ? Sachez que vous pouvez exploiter n’importe quel secteur à condition de savoir ce que vous voulez. Tout business peut vous rapporter gros si vous êtes patient et si vous mettez toutes les chances de votre côté.

 

Parmi les nombreux business qui existent de nos jours, la bourse est un des principaux !

 

 

Comment ça marche ?

 

Pour s’enrichir, investir dans la bourse s’avère être une idée intéressante. Ce secteur a permis à de nombreuses personnes de devenir milliardaires en seulement quelques mois. Avec un peu de chance, vous pouvez tomber sur de gros lots et gagner une grosse somme d’argent. Toutefois, il ne faut pas oublier que pour gagner de l’argent en bourse, il faut investir un capital. Afin de ne pas se ruiner rapidement.

 

Aujourd’hui, il est préférable de commencer en bourse :

 

•De façon virtuelle sur des sites comme : Etoro, Metatrader… afin de vous habituer à la plateforme, au fonctionnement des marchés financiers…

•Ou en commençant à investir de petites sommes (200-1000$) afin de limiter le risque en cas de perte et apprendre avec le temps !

De nos jours, de plus en plus de personnes n'hésitent pas également à lire des livres, des émissions, regarder des vidéos, ou même faire appel à des experts pour se former sur le fonctionnement de la bourse et la manière de gagner de l’argent sur le court ou long terme.

 

 

Avantages :

•En investissant en bourse, vous pouvez gagner beaucoup d’argent très rapidement.

•De nombreuses personnes ont déjà fait fortune en investissement en bourse.

•Aujourd’hui il n’y à plus besoin d’être un pro en analyse, vous pouvez suivre des personnes qui proposent leurs conseils.

 

Inconvénients :

•La bourse est un univers instable, vous pouvez perdre tout votre capital du jour au lendemain.

•Débuter en bourse nécessite un investissement au départ et souvent un minimum de connaissances.

•En passant par des banques ou des plateformes spécialisées, il y à souvent des frais lors d’un investissement boursier.

 

 

 

Idée n° 5 : Faire du trading communautaire

 

 

Vous avez certainement déjà entendu parler de trading, de bourse, de marché financier… mais ce n’est pas du tout votre domaine ?

 

Se lancer dans du trading en ligne peut parfois effrayer, certaines personnes ont fait faillite en investissant tous leurs argents en bourse, mais un grand nombre de personnes a également fait fortune en investissant à travers les marchés financiers. C’est le cas du célèbre américain Warren Buffet, qui est aujourd’hui devenu l’un des hommes les plus riches du monde avec une fortune estimée à 72,6 milliards de dollars.

C’est pourquoi certaines plateformes, aujourd’hui, ont eu l’idée de créer du trading communautaire. Plus besoin d’être un crack en analyse, il va simplement falloir passer par un site et suivre quelques tendances, que d’autres personnes auront déniché.

 

Comment ça marche ?

 

Le trading communautaire est souvent prisé par les personnes débutant dans le monde du trading. En effet, il suffit simplement de s’inscrire sur un site comme « Etoro », puis de regarder sur quoi investissent les autres traders.

Il s’agit en réalité d’un mélange entre un réseau social et une plateforme de trading conventionnelle. Vous avez la possibilité de demander conseil, de partager vos positions ou encore d’interagir avec des traders du monde entier.

 

Vous avez ainsi l’opportunité de vous initier à ce domaine, tout en minimisant les risques.

Il faut savoir que vous pouvez également copier les trades (investissements) d’une personne experte dans le domaine, vous n’avez ainsi rien à gérer, si ce n’est l’investissement de départ. La personne que vous aurez copié touchera elle- même un bonus, ce pourquoi elle diffuse son trade.

Enfin, en utilisant ces plateformes sur Internet, vous avez également la possibilité de vous entraîner via des comptes démos et virtuels. Une méthode très pratique qui vous assurera d’être prêt au moment de passer en mode « réel ».

 

Avantages :

 

•C’est une activité moins stressante que le trading habituel puisque vous copiez les investissements d’experts.

•La méthode du trading communautaire est peu risquée.

•La bourse est un business qui peut rapporter beaucoup d’argent.

 

Inconvénients :

 

•Malgré les risques moindres, la bourse reste un milieu imprévisible qui peut vous faire perdre de l’argent.

•Pour commencer le trading, il est nécessaire d’avoir de l’argent à investir, et souvent une somme assez conséquente (en moyenne 200$ à 500$ pour ouvrir un compte).

•Dans le monde de la bourse, vous êtes souvent taxé sur vos investissements, vos retraits...

 

 

 

 

Idée n° 6 : Créer un E-commerce (Drop shipping)

 

Vous n'avez jamais rêvé d’avoir votre propre commerce sur Internet ? Et si, en plus d’avoir ce commerce, vous aviez la possibilité de travailler de n’importe où dans le monde, sans avoir à gérer de stocks, logistique... ?

 

Avec le e-commerce et en utilisant le drop shipping c’est possible aujourd’hui ! Vous n’avez aucune inquiétude liée à la gestion de stocks et à tous les problèmes d’envois, puisque vous avez simplement votre site à gérer.

 

Comment ça marche ?

 

Le Drop shipping est un des moyens les plus intéressants de faire un business sur Internet et de gagner beaucoup d’argent rapidement aujourd’hui !

La plupart du temps dans un commerce classique, lorsque l’on souhaite vendre des produits, on doit les commander, puis les stocker, pour finalement les envoyer. Il s’agit d’un gros inconvénient, puisque ce dernier demande une gestion lourde, avec des risques de produits invendus ou de surstock.

Le Drop shipping est la solution à ce problème !

En effet, vous n’allez rien stocker du tout, vous allez simplement vendre vos produits et toutes les commandes seront expédiées depuis votre fournisseur de produits. Cette méthode vous permet, non seulement de gagner du temps, mais également de l’argent. Cette méthode peut vous permettre de vendre jusqu’à 2000 à 3000 produits par jour, sans avoir à gérer les livraisons. Le seul travail que vous avez à faire, sera de créer un site vendeur.

 

Quelle plateforme e-commerce utiliser pour le drop shopping ?

 

•SHOPIFY : Il s’agit de la plateforme la plus connue et la plus médiatisée ! L’expression « clé en main » prend son sens ici, puisque la plateforme héberge toute la structure et vous propose, moyennant une location mensuelle, votre boutique en ligne.

 

•DROPIZI : L’entreprise Française propose depuis mai 2018 une plateforme spécialement conçue pour le e-commerce en drop shipping. Chez eux, l’offre de location est également proposée, avec une offre clé en main. Vous n’aurez pas d’application à rajouter. Tout est déjà inclus. Leur solution est plutôt puissante puisqu’elle offre vraiment un pack complet que ce soit niveau marketing, séquence de relances… La boutique est facile à prendre en main, et cerise sur le gâteau, comparativement à Shopify, tout est en Français.

 

•WOOCOMMERCE : Woocommerce est un plugin* (*un programme informatique conçu pour ajouter des fonctionnalités à un autre logiciel) que vous installerez par-dessus Wordpress (Blog). Il vous en coûtera le nom du domaine ainsi que l’hébergement. Disons que pour la solution Woocommerce, il va falloir quelques connaissances pour installer tout cela. Cependant, sachez qu’il n’y a pas besoin d’être un professionnel de l’informatique. L’installation et la configuration prennent quelques minutes. Ce qui est bien dans cette solution, c’est qu’elle est très peu onéreuse pour les débutants. Hormis le nom du domaine et l’hébergement, vous n’aurez pas grand-chose à débourser d’autre, si ce n’est du temps.

 

 

Conclusion dans le choix de la plateforme e-commerce :

 

L’accès au Dropshipping se veut facile et rapide, c’est pourquoi j’aurais tendance à vous orienter vers des solutions comme Shopify ou Dropizi afin de vous simplifier les choses. Cependant, sachez que vous aurez à vous acquitter d’une somme mensuelle.

Si vous décidez de vous lancer dans un domaine un peu plus technique, je dirais qu’une solution comme Woocommerce est plus adaptée car vous n’aurez pas de frais mensuels à verser et vous pouvez créer une véritable boutique qui vous appartient.

 

 

Comment trouver des fournisseurs en drop shipping ?

En soit le dropshipping n'est qu'un business modèle et vous pouvez travailler avec n'importe quelles entreprises fournissant des biens (physiques ou digitaux).

Il vous suffit de contacter cette entreprise et de lui demander si elle serait prête à travailler avec vous en dropshipping. Ensuite, à vous de présenter ce partenariat de la meilleure manière possible et de mettre en place les procédures pour le passage des commandes et la livraison.

 

Quelques astuces pour travailler avec un fournisseur :

•N'hésitez pas à négocier les prix : si vous vendez un nombre important de produits, votre fournisseur a autant besoin de vous que vous avez besoin de lui et il sera ravi de vous fournir une réduction.

 

•Commandez des échantillons : n'hésitez pas à commander un échantillon pour vous assurer de la qualité des produits que vous vendez.

 

•Assurez-vous du sérieux de votre fournisseur : regardez les évaluations sur son profil ou recherchez des avis en ligne.

 

 

Liste des principaux fournisseurs en drop shipping :

 

•AliExpress : site de dropshipping chinois

•BigBuy : fournisseur dropshipping européen

•CJ Dropshipping : entreprise de dropshipping chinoise

•LightlnTheBox : site chinois proposant divers produits dans plusieurs niches

•DH Gate : site chinois proposant divers produits dans plusieurs niches

•Brand Distribution : fournisseur européen de vêtements et accessoires de très haute qualité.

•Etsy : site Internet spécialisé dans la vente entre artisans

•SaleHoo : site Internet qui recense plusieurs grossistes.

•…

 

Avantages :

 

•Le Drop Shipping est un business très rentable, puisque vous n’achetez rien, vous ne faites que vendre.

•C’est un business qui vous permet de travailler de là où vous le souhaitez.

•Une fois votre site créé, vous n’avez qu’à ajouter de nouveaux produits.

 

Inconvénients :

 

•Créer un site demande quelques connaissances techniques, néanmoins vous pouvez déléguer le travail.

•La partie la plus longue est de trouver un fournisseur compétent, pour éviter les problèmes avec les clients.

•Le troisième inconvénient du Drop Shipping c’est les retours produits qui peuvent parfois vous être adressés, donc choisissez bien votre fournisseur.

 

Idée n° 7 : La vente de produit sur Amazon

 

Amazon est aujourd’hui le plus gros site de vente en ligne au monde. Créé en 1994 par Jeff Bezos, il permet à ses internautes de vendre tous types de produits d’un peu partout dans le monde et de gagner un peu d’argent ou pourquoi pas de devenir millionnaire grâce à ses nombreux services.

Outre le fait qu’Amazon soit aujourd’hui le site le plus choisi par les internautes pour acheter quelque chose en ligne et que sa popularité ne cesse de croître, si vous avez un produit pour lequel il existe une demande et qui peut être vendu en ligne et expédié à l’acheteur, la vente sur Amazon peut être la solution.

Cela peut être une option moins coûteuse que la création de votre propre boutique en ligne !

 

Comment ça marche ?

 

En vendant vos propres produits sur Amazon, vous bénéficiez d’un flux de clients instantanément. Vous n’avez donc pas à vous soucier de trouver des clients, il suffit juste de trouver les bons produits à vendre.

De plus, avec le service « Expédition de Amazon » ou « Amazon FBA » en anglais, c’est l’entreprise qui gère la logistique. Ainsi il est possible de créer un business totalement automatisé sur internet basé sur la vente de produits physiques sur Amazon.

 

Quels produits pouvez-vous vendre ?

 

En vendant sur Amazon, vous pouvez proposer plusieurs types de produits, neufs ou d’occasions, dans un éventail de catégories.

Voici un exemple de catégorie :

•High-tech &;#38; ordinateur : téléphones, appareils photos, accessoires, logiciels…

•Voyage, sports &;#38; loisirs : Chaussures, sacs, objets de plein air, bagages, sport…

•Livre, musique &;#38; DVD : Musiques, instruments de musique, livres, e-books, jeux vidéo, DVD…

•Maison, jardin &;#38; outils : Bricolage, électroménager, éclairage, articles pour animaux…

•Jouets, enfants &;#38; bébés : Jeux, Jouets, produits pour bébés…

•…

 

Avantages :

 

•Le principal avantage en tant que vendeur sur Amazon, c’est la visibilité ! Plus besoin de chercher des clients, c’est eux qui viendront vers vous.

•Amazon Business offre des fonctionnalités spécifiques aux vendeurs B2B (business to business) telles que les remises sur quantité, les prix professionnels, l’intégration avec les logiciels d’approvisionnement ou encore l’achat exonéré d’impôts.

•Amazon peut traiter intégralement vos commandes, si vous désirez, via « Expédié par Amazon ».

 

 

Inconvénients :

 

•Selon la catégorie de produit que vous souhaitez vendre, vous pouvez payer de 6 à 15% de frais. Cela n’inclut pas les frais pour le service « Expédié par Amazon ».

•Amazon limite la façon dont les vendeurs peuvent communiquer avec les clients. Cela inclut les règles concernant ce que vous pouvez inclure dans les colis expédiés aux clients. Amazon les considère comme ses clients, pas les vôtres.

•Vous avez donc moins de possibilités de créer des relations avec les acheteurs ou de vous différencier de vos concurrents.

Idée n° 8 : La création de site internet

 

Que vous cherchiez à devenir votre propre patron ou simplement à gagner un complément de revenu chaque mois, il existe de nombreuses façons de convertir vos compétences et vos talents en revenu.

Avoir un business en ligne rentable présente des avantages indéniables. Mais les défis sont également présents. On sait tous qu’il faut travailler dur pour monter sa propre entreprise, mais d’innombrables entrepreneurs ont déjà franchi le pas pour entamer leur parcours entrepreneurial. Avec les bonnes idées et une bonne dose d’efforts personnels, vous pouvez également faire de même !

Comment ça marche ?

Aujourd’hui, de plus en plus de personnes possèdent leurs propres sites internet et la grande majorité des gens l'utilise pour se faire chaque mois un complément de revenus intéressant.

Avec votre propre site internet vous avez la possibilité de : créer votre marque de vêtements et la vendre, enseignez des formations en ligne dans un domaine qui vous passionne, ouvrir une boutique de dropshipping, publier votre propre livre, devenir freelancer… Les possibilités de business sont nombreuses et la demande de cesse de croitre !

De plus, de nos jours, il n’est plus obligatoire d’être un professionnel en codage pour créer un site internet. De nombreuses plateformes comme : Wix, Hubside, Wordpress… Vous proposent des maquettes de sites internet terminé, vous avez juste à personnaliser les informations nécessaires, un jeu d’enfant !

Prenons l’exemple de Jeff Bezos ou Jack Ma, les fondateurs de Amazon et Alibaba. Ils font partie aujourd’hui des hommes les plus riches au monde, et leurs fortunes proviennent aujourd’hui de la simple création d’un site internet où ils commercialisaient des livres et objets du quotidien.

Avantages :

•Créer un site internet est aujourd’hui relativement simple à mettre en place.

•Beaucoup de personnes se sont déjà fait connaitre grâce à leurs blogs &;#38; sites internet.

•Pour devenir indépendant financièrement ou simplement avoir un complément de revenus par mois, possédez un site internet est nécessaire.

 

Inconvénients :

•L’hébergement d'un site internet et le nom de domaine sont généralement payant lors de la création du site.

•La création d’un site internet est aujourd’hui simplifiée mais demande tout de même du temps et de la créativité.

•Aujourd’hui, de plus en plus de personnes se lancent dans la création de site internet, la concurrence est donc assez rude.

 

 

 

 

 

Idée n° 9 : Faire un blog et le monétiser

 

De nos jours, il est plus facile de créer un blog que jamais, et votre blog peut aussi être une source de revenus importante si vous savez comment le monétiser !
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