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Comment faire fortune avec LA VOYANCE ?

Je reconnais que cette question qui est aussi le titre de cet ebook est un peu provocatrice. En effet, ce dernier ne fera pas de vous un millionnaire. Il vous permettra juste de mieux découvrir mes autres livres et vous donnera quelques pistes de réflexions pour simplement et rapidement, gagner votre vie confortablement grâce à la voyance et aux arts divinatoires.

En vérité, la vraie question à laquelle je vais tenter de répondre dans cet ebook est : peut-on vivre confortablement de la pratique de la voyance et des Arts divinatoires aujourd’hui ? La réponse est oui, mais pas n’importe comment et n’importe où. Il ne suffit pas d’ouvrir un cabinet de consultation et d’assurer votre présence dans divers supports publicitaires pour que le succès frappe immédiatement à votre porte. Et pourtant, sans faire de publicité tapageuse, de nombreux praticiens gagnent très confortablement leur vie. Leur carnet de rendez-vous est complet plusieurs semaines à l’avance, malgré, pour certains, l’application de tarifs prohibitifs. Pour rappel, voici quelques chiffres qui donnent le vertige : rien qu’n en France, quinze millions de consultations sont données chaque année, par 100 000 professionnels environ. Les Arts divinatoires représentent une industrie de 3,2 milliards d’euro par an !

Parmi ces professionnels, nous avons malgré ça des praticiens talentueux dont les fins de mois sont difficiles, car les clients ne sont pas au rendezvous. C’est d’autant plus étonnant que ces derniers pratiquent des tarifs attractifs. Étonnant ? Pas tant que ça, comme nous le verrons.

Ce livre tente donc de vous apporter quelques réponses pour vous aider à sortir de ce modèle perdant du "tout gratuit", ou des consultations à bas coût et à créer enfin de la valeur et de la qualité à votre travail.

Avant d’entrer dans le vif du sujet, laissez-moi vous raconter une histoire qui remonte à quatre ans, dans laquelle je fus impliquée personnellement. Elle est celle de Sam*, un ami qui travaillait à l’époque dans le monde du spectacle en tant qu’intermittent.



Un nouveau départ…

Lorsque vous faites face à un problème dans la vie, comment réagissezvous ? Si vous êtes comme Sam et que vous faites partie de la majorité, votre première réaction sera de vous plaindre. C’est parfaitement naturel. Ce qui l’est moins c’est de continuer à vous apitoyer sur votre sort, plutôt que de tirer un avantage de ce problème. Car bien souvent, le problème en question représente une opportunité à saisir. Après s’être apitoyé sur son sort, et grâce à un petit coup de pouce de ma part, Sam a réussi à transformer son problème en opportunité.

Des lois plus restrictives de la part du gouvernement concernant l’intermittence du spectacle, des tarifs cassés venant d’une concurrence déloyale ont fait chuter les revenus de Sam de plus de 60%. De gros problèmes financiers furent la conséquence de ce manque à gagner. Malgré ses efforts – vains - pour trouver de nouveaux contrats, je voyais la situation de mon ami devenir critique et son moral sombrer de semaine en semaine. Ne pouvant le laisser glisser sur cette spirale descendante, je l’invitais à reconsidérer son problème en changeant sa perspective des choses. Pour m’être retrouvé dans cette même situation avant lui, je savais quelle attitude adopter avec lui. En attendant des jours meilleurs, je l’invitais à réfléchir sur l’éventualité de se faire rémunérer en tirant les Tarots. Car Sam, je dois le préciser, s’est toujours intéressé aux diverses mancies et tirait lui-même les cartes – bénévolement et en dilettante - quand l’occasion se présentait. Mais jamais il n’avait envisagé de se faire rétribuer pour ce service. Il ne se considérait pas prêt et pas assez talentueux pour ça. Pour l’avoir vu à l’œuvre, je savais que cette assertion était fausse. Enfin, Sam pensait à tort que se lancer professionnellement dans cette pratique représentait un investissement financier conséquent, ainsi que beaucoup de temps et d’énergie à consacrer, pour construire une clientèle fidèle et récolter le fruit de son travail. Naturellement, les certitudes de mon ami, comme j’ai pu lui démontrer par la suite, n’étaient que des croyances limitantes. Et je dois avouer que le cap le plus difficile à franchir pour le pousser à s’engager mentalement et physiquement, fut de déprogrammer Sam de ses croyances limitantes. Pour le pousser à s’engager et lui faire retrouver cette détermination perdue, je lui proposais alors un challenge.
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